
【会 場】 砂川商工会議所 【定 員】 20名 【受講料】 無料
【参加対象】
・起業・創業を検討されている方
・すでに起業・創業された方で、経営の基礎を学びたい方
【特 典】
4回すべての講義を受講すると、「砂川市創業補助金」の申請資格等が得られます(別途審査有)
【申し込み方法】
受講日前日までに裏面の参加申込書に必要事項をご記入の上、メール、ＦＡＸ、窓口持参の
いずれかの方法によりご提出ください

◆お問い合わせ：砂川商工会議所
西4条北4丁目1番2号（平日9時～17時）
☎ 0125-52-4294 FAX：0125-52-4296
📧 info@sunagawa-cci.or.jp

◆主催：砂川商工会議所 ◆共催：砂川市 詳細・申込方法は裏面をご覧ください

創業を目指す方へ！

第1回 10.23
MON. 18:00～20：00
TOPICS【経 営】

砂川商工会議所では、市と連携して、
市内で創業を志す方へセミナーを実施します！
第１回では先輩創業者からの体験談を聞くこと
ができますので、ぜひご参加ください！
また、本セミナー終了後も相談窓口を設置して、
あなたの創業の実現に向けてサポートします。

第2回 11.6
MON. 18:00～20：00
TOPICS【販路拡大】

第3回 11.21
TUE. 18:00～20：00
TOPICS【財 務】

第4回 12.4
MON. 18:00～20：00
TOPICS【人材育成】



特定創業支援等事業について
「特定創業支援等事業」とは、創業促進に寄与する4つの分野(①経営②財務③人材育成④販路拡大)に関して継続的に支援を行う事業で、産
業競争力強化法に基づき国から認定を受けて行われる特別に定められた講習プログラムをすべて受講すると、砂川市内で創業する際に役立
つ様々な優遇措置を受けられます。(株式会社設立時の登録免許税軽減(資本金の0.7％から0.35％へ軽減)をはじめ、無担保・第三者保証人な
しの創業関連保証が事業開始6か月前から利用でき、日本政策金融公庫の新創業融資制度を利用する際に自己資金要件を充足したものとして
みなされ、同公庫の新規開業支援資金の貸し付け利率引き下げの対象となります)

砂川商工会議所行 FAX:0125-52-4296 E-mail:info@sunagawa-cci.or.jp
創業セミナー参加申込書(ご提供いただきました情報は、本セミナーの運営および関連する事業・施策等をご案内する目的以外には一切使用致しません)

■氏 名（フリガナ） 男・女
■住 所 〒

（ ） -
■連絡先 ■E-mail

■年齢

歳

■どのような業種で創業をお考えですか？（既に開業されている方は営んでいる業種をご記入ください）

■創業の時期について（既に開業されている方もご記入ください）

年 月頃開業 予定・済み・未定

◆ 12月4日(月)：第4回【人材育成】「人材確保と人材育成について」

講師：大本佳典(ｷｬﾘｱｺﾝｻﾙﾀﾝﾄ、ﾒﾝﾀｰ･ｺｰﾁ)
おおもと経営オフィス代表。中小企業庁
ミラサポ専門家として登録。人材採用・
人材育成のテーマを中心に、様々な会社
での支援実績と、道内各商工会議所での
セミナー実績を有する。
https://oomotokeiei.jp/staff/

・人材確保で絶対に譲れないポイントとは？
・人材募集で実際に役立ったちょっとしたコツ
・応募から面接までの対応と心構え
・社員教育について社⾧が気をつけること
・社風とコミュニケーションとモチベーション

◆ 11月6日(月)：第2回【販路拡大】「効果的な売上アップ方法について」

講師：田中修身(中小企業診断士)
中小企業診断士。事務所アントレCS代表。
ITコーディネータ。経営課題解決に向け
た効果的なIT導入支援の実績を有する。
https://www.entrecs.biz/

・マーケティングはどんな業種でも関係ある？
・SWOT分析を使えるようになる為に必要なことは？
・「うちの主な顧客は老若男女すべて」で大丈夫？
・SNSと現代の消費者行動を再確認しよう。
・社⾧が知るべきネット時代の分析と広告手法。

◆ 11月21日(火)：第3回【財 務】「会計の基本・創業融資や事業計画書のポイント」

講師：田中修身(中小企業診断士)

・開業届。個人と法人どちらがお得？
・決算書がわかる経営者になろう
・設備資金と運転資金。資金調達の方法とは？
・収支計画の作成に必須のキーワードは何か？
・日本政策金融公庫との賢い付き合い方とは？

◆ 10月23日(月)：第1回【経 営】「創業の準備について」

講師：大野昌人(中小企業診断士)
よろず支援拠点コーディネーター。地域金融機
関に37年勤務し、中小企業の創業、販売促進、
経営改善等を専門に行い、その経験を活かし、
中小企業の支援や街づくりに取り組む。

・創業であなたは何を得て、何を失うのか？
・ビジネスプランで重要な３つの「みせる」とは？
・3C分析とSWOT分析、ポイントは何？
・今のビジネスモデルは最善か？
・新規事業の見つけ方とは？

中小企業診断士。事務所アントレCS代表。
ITコーディネータ。経営課題解決に向け
た効果的なIT導入支援の実績を有する。
https://www.entrecs.biz/

※ 第3回では創業支援に積極的な日本政策金融公庫札幌北支店国民生活事業融資第二課⾧
佐藤修氏からもご講演頂けます


